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1. 核心定位

共潮生是一套 AI 驱动的产业互联网 RaaS 结果即服务平台。

平台通过真实交易数据、产业带数据、工厂履约数据、卖家经营数据、消费者需求数据和金融风控数据，为三类核心

对象交付结果：

- 为工厂交付订单增长、产品迭代和更快结算。

- 为卖家交付稳定供应、可信工厂和更强选品能力。

- 为金融机构交付可解释信用数据、额度建议和可控风险。

共潮生的算法壁垒不只是某一个模型，而是由三大算法引擎共同形成的数据闭环：

产品机会引擎

发现什么产品值得做

产业标签引擎

判断谁适合生产、谁适合销售、如何撮合

金融风控引擎

判断谁能融资、融多少、风险多大

这三大引擎共同构成“选品-撮合-履约-金融”的产业链智能决策系统。

2. 为什么需要三大算法

传统产业互联网平台常见问题是：只做信息展示、只做撮合目录、只做交易工具，缺少对真实产业结果的持续优化。

当前产业链的关键矛盾包括：

- 工厂缺少稳定客户来源，回款慢，产品迭代依赖经验。

- 卖家缺少可信供应商，账期不稳定，选品容易同质化。

- 金融机构缺少真实交易和履约数据，授信依赖抵押、报表和人工判断。

- 平台如果没有数据闭环，只能做流量撮合，难以形成长期壁垒。

共潮生三大算法引擎的目标，是把“产业经验”变成“数据规则”，再逐步升级为可持续训练和验证的算法体系。

3. 总体数据闭环

共潮生的数据闭环如下：
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消费者需求数据

↓

产品机会识别

↓

工厂改款与卖家选品

↓

供需撮合与订单交易

↓

生产、质检、物流、回款履约

↓

工厂/卖家/产品/订单标签更新

↓

金融风控与额度建议

↓

更强账期与垫资能力

↓

吸引更多工厂和卖家进入平台

平台交易越多，标签越准；标签越准，撮合越准；撮合越准，金融风控越稳；金融越稳，工厂和卖家越愿意在平台上

交易。

真正的壁垒不是静态页面，而是持续沉淀的产业交易数据和可解释标签体系。

4. 算法一：产品机会引擎

4.1 目标

产品机会引擎解决的问题是：

什么产品值得做？

什么产品值得卖？

什么产品需要改款？

什么产品有差异化空间？

它服务于两类对象：

- 工厂：知道该研发什么、改什么、如何避免低价同质化。

- 卖家：知道该选什么、卖给谁、通过什么渠道卖。

4.2 输入数据

产品机会引擎的核心输入包括：

- 消费搜索热度

- 内容平台种草趋势

- 卖家询盘增长

- 平台产品浏览与收藏

- 订单转化率
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- 复购率

- 退货原因

- 质检问题

- 同类产品数量

- 同类价格区间

- 毛利空间

- 工厂供给能力

- 交付周期

- 小单快反能力

- 渠道适配度

早期演示阶段，可以先采用规则评分模型；真实运营阶段，再逐步接入站内交易数据、外部消费趋势数据和大模型分

析能力。

4.3 核心标签

产品机会引擎需要沉淀以下标签：

- 需求热度标签：高增长、稳定、下降。

- 内容趋势标签：小红书种草、抖音搜索、直播带货、跨境询盘。

- 同质化标签：高度同质、中度同质、低同质。

- 差异化标签：材质升级、功能升级、包装升级、场景套装、礼品定制。

- 渠道标签：直播电商、跨境平台、酒店工程、礼品采购、社区团购。

- 工厂适配标签：小单快反、工程订单、跨境打包、定制生产、质检认证。

- 金融适配标签：低风险、需质检增强、需账期控制、适合订单融资。

4.4 评分框架

产品机会分可以先采用可解释规则模型：

产品机会分 =

需求热度 × 30%

+ 差异化空间 × 25%

+ 供应稳定性 × 25%

+ 毛利/风险空间 × 20%

其中：

- 需求热度：搜索、内容、询盘、浏览、收藏、成交增长。

- 差异化空间：同质化程度、材质/功能/包装/场景升级可能性。

- 供应稳定性：工厂产能、交期、质检、库存、小单快反。

- 毛利/风险空间：价格弹性、退货率、售后风险、账期风险。
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4.5 输出结果

产品机会引擎输出：

- 产品机会分

- 爆品潜力判断

- 差异化设计建议

- 推荐卖家画像

- 推荐渠道

- 推荐工厂改款动作

- 推荐打样策略

- 推荐金融适配方式

示例：

产品：酒店床垫定制款

产品机会分：87

消费者需求：民宿快装、酒店工程、可拆洗、阻燃

工厂动作：增加阻燃面料、可拆洗外套、工程包装

卖家渠道：酒店工程、民宿供应链、本地生活

金融建议：订单真实、履约可追踪，可开放短周期垫资

4.6 验证指标

产品机会引擎是否有效，可以用以下指标验证：

- 推荐产品询盘率是否提升

- 推荐产品成交率是否提升

- 推荐产品毛利率是否提升

- 工厂改款后的订单转化是否提升

- 卖家选品后的复购率是否提升

- 退货率和纠纷率是否下降

5. 算法二：产业标签引擎

5.1 目标

产业标签引擎解决的问题是：

谁适合谁？

哪个工厂适合哪个卖家？

哪个产品适合哪个渠道？

哪个订单应该分发给哪个工厂？

哪个产业带正在上升或承压？
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它是平台撮合、订单分发、产业洞察和运营决策的核心。

5.2 输入数据

产业标签引擎的输入包括：

- 产业带数据

- 工厂基本资料

- 工厂产能

- 工厂品类

- 工厂交付周期

- 工厂质检合格率

- 工厂历史订单

- 工厂售后纠纷

- 卖家渠道类型

- 卖家采购预算

- 卖家回款能力

- 卖家复购频次

- 产品价格带

- 产品订单转化

- 市场趋势

- 供需缺口

5.3 标签体系

产业标签引擎至少包含四类标签。

产业标签：

- 产业带

- 品类结构

- 供需缺口

- 价格指数

- 景气度

- 产能密度

- 金融需求强度

工厂标签：

- 主营品类

- 产能规模

- 小单快反能力
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- 交期稳定性

- 质检合格率

- 定制能力

- 改款能力

- 信用等级

- 金融适配度

卖家标签：

- 渠道类型

- 采购频次

- 采购预算

- 回款稳定性

- 品类偏好

- 账期需求

- 运营能力

- 复购能力

- 风险等级

市场标签：

- 消费人群

- 需求趋势

- 价格敏感度

- 内容热度

- 竞争强度

- 季节性

- 跨境需求

5.4 匹配评分框架

供需匹配分可以先采用如下框架：

供需匹配分 =

品类匹配 × 25%

+ 产能/交期匹配 × 20%

+ 价格/预算匹配 × 20%

+ 质量/履约匹配 × 20%

+ 账期/金融匹配 × 15%

订单分发可以进一步加入平台策略：

订单分发优先级 =

匹配分

+ 工厂履约信用
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+ 产品机会分

+ 卖家回款稳定性

- 履约风险

- 金融风险

5.5 输出结果

产业标签引擎输出：

- 工厂画像

- 卖家画像

- 产品画像

- 产业带画像

- 推荐工厂

- 推荐卖家

- 推荐产品

- 订单分发建议

- 供需缺口预警

- 产业景气报告

- 平台运营建议

示例：

卖家：北京家居直播团队

标签：直播电商 / 家居场景 / 回款稳定 / 中小批量采购

推荐工厂：

1. 香河经典家具有限公司

2. 胜芳金属家具有限公司

3. 崔黄口地毯织造有限公司

推荐原因：

品类匹配、交期稳定、小单快反、质检记录完整。

5.6 验证指标

产业标签引擎是否有效，可以用以下指标验证：

- 撮合成功率

- 询盘响应率

- 报价转化率

- 订单成交率

- 订单履约率

- 交付准时率

- 纠纷率
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- 复购率

- 人工撮合成本下降比例

6. 算法三：金融风控引擎

6.1 目标

金融风控引擎解决的问题是：

谁能融资？

能融多少？

风险多大？

是否需要人工复核？

资金方为什么敢放款？

它服务于三类业务：

- 平台自营垫资

- 卖家账期服务

- 银行、保理、担保等第三方金融机构风控输出

6.2 输入数据

金融风控引擎的输入包括：

- 订单真实性

- 订单金额

- 交易频次

- 买卖双方历史合作

- 工厂履约记录

- 质检记录

- 物流节点

- 发货记录

- 验收记录

- 回款记录

- 账期稳定性

- 逾期记录

- 售后纠纷

- 退货率

- 产品机会分

- 产业景气度

- 企业基础资质
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6.3 风控标签

金融风控标签包括：

- 工厂信用标签

- 卖家信用标签

- 订单可信度标签

- 应收账款风险标签

- 履约风险标签

- 账期压力标签

- 产品机会标签

- 产业景气标签

- 融资适配标签

6.4 评分框架

金融信用分可以先采用可解释规则模型：

信用分 =

交易真实性 × 32%

+ 履约质检 × 24%

+ 产品机会 × 18%

+ 回款账期 × 16%

+ 企业资质 × 10%

其中：

- 交易真实性：订单、合同、发货、验收、历史交易。

- 履约质检：交付准时率、质检合格率、售后异常。

- 产品机会：产品需求热度、毛利空间、市场趋势。

- 回款账期：回款稳定、逾期情况、账期承压程度。

- 企业资质：经营年限、工商、税务、司法、基础财务。

额度建议可以采用：

建议额度 =

历史稳定交易额

× 信用系数

× 产品机会系数

× 履约稳定系数

- 风险扣减项

6.5 输出结果

金融风控引擎输出：
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- 工厂信用评分

- 卖家信用评分

- 订单可信度评分

- 应收账款风险评分

- 建议融资额度

- 建议账期

- 建议利率区间

- 坏账概率预警

- 人工复核建议

- 风控报告

示例：

企业：香河经典家具有限公司

业务：酒店床垫订单生产垫资

信用分：89

建议额度：42 万

建议周期：45 天

预计坏账率：1.8%

结论：建议通过，贷中关注质检节点和物流节点

6.6 验证指标

金融风控引擎是否有效，可以用以下指标验证：

- 授信通过率

- 逾期率

- 坏账率

- 人工复核命中率

- 平均放款时效

- 工厂资金周转天数

- 卖家账期稳定性

- 金融机构复用率

7. 三大算法之间的关系

三大算法不是孤立的。

产品机会引擎告诉平台：

什么产品值得做

产业标签引擎告诉平台：
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谁适合做，谁适合卖，谁适合匹配

金融风控引擎告诉平台：

这笔交易和这些企业能否融资

三者之间的数据关系如下：

产品机会分

↓

影响工厂改款和卖家选品

↓

影响交易撮合和订单转化

↓

订单履约数据更新工厂/卖家标签

↓

工厂/卖家标签进入金融风控模型

↓

金融能力提升交易效率

↓

新的交易数据继续反哺产品机会和产业标签

8. 阶段性落地路径

阶段一：规则模型

目标：把产业经验转成可解释规则。

关键动作：

- 定义标签体系

- 定义评分公式

- 定义基础权重

- 用演示数据跑通链路

- 在前台和后台展示结果

阶段一不追求复杂 AI，而追求可解释、可演示、可验证。

阶段二：真实数据接入

目标：让规则模型基于真实交易数据运行。

关键动作：

- 接入 Supabase 或正式业务数据库

- 建立订单、产品、工厂、卖家、质检、物流、回款数据表
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- 建立标签表

- 建立评分记录表

- 建立模型版本表

- 建立风控报告表

阶段三：模型优化

目标：让模型根据真实结果持续优化。

关键动作：

- 根据成交率调整产品机会权重

- 根据履约结果调整工厂标签权重

- 根据逾期和坏账结果调整金融风控权重

- 引入大模型生成解释性建议

- 引入机器学习模型做风险概率预测

阶段四：数据产品化

目标：把算法能力变成可售卖的数据和服务。

关键动作：

- 产业景气指数

- 品类价格指数

- 工厂信用报告

- 卖家信用报告

- 订单风控报告

- 应收账款风控报告

- 金融机构 API

- 政府与研究机构产业报告

9. 对投资人的表达方式

投资人最关心的问题不是“有没有 AI”，而是：

- 数据从哪里来？

- 为什么越用越准？

- 谁为结果付费？

- 为什么别人抄不了？

- 是否能扩大到更多产业带？

建议表达如下：
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共潮生的壁垒不是页面，也不是单点工具。

真正壁垒是交易数据、产业标签、产品机会判断和金融风控模型形成的闭环。

平台每完成一笔交易，都会沉淀工厂、卖家、产品、订单、质检、物流、回款和信用数据。

这些数据进入三大算法引擎，反过来提升选品、撮合和金融风控效率。

交易越多，标签越准；

标签越准，撮合越准；

撮合越准，金融越稳；

金融越稳，产业链周转越快。

10. 当前版本边界

v0.1 白皮书定义的是算法的业务逻辑、标签体系、评分框架和验证指标。

当前阶段可以采用规则模型和演示数据。

真实上线后，需要进一步完成：

- 真实数据采集

- 标签体系落库

- 模型版本管理

- 权重配置后台

- 风控合规评审

- 银行/保理机构联合验证

- 历史数据回测

- 模型效果监控

11. 结论

共潮生三大算法引擎的核心不是“炫技”，而是围绕产业链真实结果建立可解释、可验证、可复利的数据智能系统。

三大算法分别负责：

- 产品机会引擎：洞察需求，推动产品差异化。

- 产业标签引擎：打标签，提升供需匹配效率。

- 金融风控引擎：看交易，降低融资坏账风险。

当三者形成闭环后，共潮生才能从产业互联网平台升级为产业链 RaaS 结果交付平台。


